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Vad hénder pa den amerikanska marknaden?

Valkommen till ett seminarium den 30 november, dér du far konkreta tips och rad
om vad du bor tanka pa vid en satsning pa andra sidan Atlanten.

Vi kommer ocksa att ldra oss mer om marknaden i stort och vad det eventuella multilaterala
frihandelsavtalet TTIP kan innebara for svenska féretag. Och hur paverkar egentligen det amerikanska

presidentvalet den internationella handeln?

Under en eftermiddag kommer Handelskammaren Varmland och Business Sweden att prata om den
amerikanska marknaden och dela med sig av sina insikter och kunskaper nér det handlar om att géra
affarer med USA. Vi far ocksa lyssna till ett féretag som delar med sig av sina erfarenheter av att géra

afférer pa den amerikanska marknaden.

Seminariet vander sig i till dig som ser USA som en viktig marknad fér ditt féretags expansion.

Varmt valkommen!

BOKAIN

NAR:

30 november 2016. Klockan: 13:30-16:30.
VAR:

Elite Stadshotellet, Karlstad

PRIS:

595 kr/pers exkl moms fér medlemmar. 895 kr/
pers exkl moms for dvriga.

HOR AV DIG TILL MIG VID

FRAGOR OCH ANMALAN:

Helena Englund, 054-22 14 81,
helena@handelskammarenvarmland.se

Anmal dig senast den 29 november, klockan 12.

Anmalan ar bindande men kan overlatas.

AGENDA

Den amerikanska marknaden
Stefan Soderlindh fran Business Sweden,
Chicago.

Affarer i praktiken

Driconeq berattar om sina erfarenheter av
att gora affarer med USA, och om hur de ser
pa USA som marknad i framtiden.

Vad &r viktigt att kénna till infér en
satsning pa den amerikanska marknaden?
Stefan Séderlindh frén Business Sweden,
Chicago, och Peter Liljekvist, Business
Sweden, Karlstad.

Att aka 6ver till USA med yrkesutrustning
eller massmaterial

AnneMartha Andréasson,
Handelskammaren Varmland.




